Persbericht:  Daniël Hartmann
Het is juli 1969. Op het kantoor van een kleine maar zeer befaamde vliegtuigindustrie kijkt een directeur lichtelijk verbijsterd voor zich uit.

Zijn allerbeste ontwerper heeft net vriendelijk maar zeer resoluut ontslag genomen. Voordat de heer directeur van zijn verbazing bekomen is, rijdt Daniël Hartmann, dan 34 jaar oud, met zijn zwarte Land-Rover naar huis.

Nu, ruim 4 jaar later is deze Daniël Hartmann een van de allergrootste Amerikaanse beeldhouwers.

Al snel na die dag in juli 1969 bleek dat Hartmann meer bezat dan zijn voortreffelijke vakmanschap alleen. Hij maakt beelden als een boekanier z’n schip door de golven placht te jagen. Hij weet waar hij met zijn werk heen wil. Wie hem (bij wijze van uitzondering) eens persoonlijk ziet, krijgt snel de indruk dat hij met zijn blote handen het staal in de juiste vorm wringt. Een beer van een kerel, die een ambachtelijke kunde paart aan een ultra moderne visie. Die combinatie van eigenschappen maakt Hartmann tot wat hij is: de voorbode van een tijdperk waarin én op visie én wéér op pure klasse, op kwaliteit gelet wordt.

Hartmann is schijnbaar publiciteitsschuw. Schijnbaar, want bij is er niet bang voor. Maar in zijn visie, in zijn karakter is geen plaats voor door anderen opgelegde beslissingen: hijzelf heeft bepaald wat voor publiciteit hij wil, of hij zijn werk ergens exposeert. En dat laatste doet hij eigenlijk nooit. Hij zegt: “Het staat allemaal bij mij thuis, iedereen die denkt dat hij mijn spullen zo nodig moet zien, komt maar langs”.

Hartmann’s werken zijn prijzig. Daarover zegt hij: “Mensen die kunst kopen moeten niet lullen. Ze investeren hun poen in wat ze als kunst beschouwen. Dat vind ik best, maar dat gelul van ‘de filosofie van de maker spreekt mij zo aan’, me zolen!, Geen hond weet wat ik voor filosofie in zo’n ding ram. Ik baseer de prijs van een werk op het aantal uren dat ik er mee bezig ben en op de materiaalkosten. Ik gebruik alleen maar goede materialen, zodat de investeerder niet na twee jaar met een vermolmd rommeltje zit. De consumentenbond zal wel blij met me zijn….”

Wat dat investeren betreft, Hartmann weet waar hij het over heeft: de afgelopen twee jaar is zijn werk in de VS enorm in waarde gestegen. Dat had hij kunnen uitbuiten, maar het interesseert Hartman niet wat iemand voor zijn werk over heeft: hijzelf bepaalt de prijs, niemand anders.
Hartman, de man die niet exposeert, heeft één werkstuk beschikbaar gesteld voor de tentoonstelling over constructivisten die vanaf 30 november in Het SOK, Goudserijweg 135, Rotterdam te zien is. Deze uitzonderlijke daad is te danken aan Hartman’s vriend Hans van der Plas, zelf beeldhouwer met een enorme bewondering voor zijn Amerikaanse vriend.

Voor Nederland heeft Hartmann op advies van Van der Plas zijn belangenbehartiging over gelaten aan Corps 6, Amsterdam

